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1、 开场及背景介绍
（一）双方简短自我介绍。
（二）简述生源地信用助学贷款系统概况及需求。
2、 供应商资质与能力评估 
（一）资质核查：详细列出所需资质证明文件，并核实其有效性。
（二）成功案例分享：请供应商分享在相关领域内的成功案例，特别是与本次合作相关的项目经验。
（三）技术实力概述：深入了解供应商的技术团队、研发能力、创新能力以及专利和知识产权情况。
3、 产品与服务详情
（1） 产品概述：供应商介绍其提供的生源地信用助学贷款系统产品，包括系统架构、功能模块、数据迁移方案等。如产品功能模块是否涵盖助学贷款业务、重要辅助业务及其他功能等；新建系统涉及历史数据迁移，是否已有成熟的新旧系统并行模式或有可执行的存量数据的处置策略；是否有针对客户服务体验的优化设计，包括系统功能、界面交互设计等。
（二）服务内容：供应商在生源地信用助学贷款系统设计、开发、实施、维护等方面的服务内容。是否支持系统与行内系统、福建省学生资助管理中心系统的交互，以满足我方特定需求。
4、 服务与支持体系
（1） 运营服务赋能：是否有能力提供生源地信用助学贷款客户服务资源，并提供后续运营服务。  
（二）技术支持力度：在技术支持、维保等方面的支持力度。
（三）培训与指导：提供用户培训、操作指南、常见问题解答等，确保用户能够熟练使用系统并充分发挥其功能。 
5、 技术与市场趋势探讨
（一）行业趋势分析：分享行业最新动态、发展趋势以及未来可能面临的挑战。
（二）技术创新与应用：探讨新技术在助学贷款业务中中的应用前景，如大数据、人工智能等。
（三）市场拓展与合作机会：探讨如何共同拓展市场、寻找新的合作机会和增长点。

